
     

 

英國保誠人壽創新線上同步直播客戶講座 

與客戶一起儲蓄孩子競爭力 

 

不斷透過數位與創新服務優化客戶體驗的英國保誠人壽，與渣打國際商業銀行（以下稱「渣打銀

行」）共同舉辦客戶講座，8 月 22 日於實體客戶講座同步透過雙方之 FB 官方粉絲專頁舉行線上

直播，邀請知名藝人艾力克斯現身說法，以其自身海外求學及養育一雙兒女的親身經驗，與客戶

分享海外求學成長經歷、對子女的教育規劃、以及準備送孩子出國留學在心理層面及經濟層面的

前置作業及準備，獲得現場客戶以及線上關注的粉絲們熱烈迴響。 

  

關心子女教育議題向來不遺餘力的英國保誠人壽，每年會針對子女教育議題進行調查註 1，以了解

國人所關心的子女教育內容並進行分析。同時，也會搭配時事潮流舉辦客戶講座。今年，英國保

誠人壽與渣打銀行特別舉辦子女教育講座，邀請到知名藝人艾力克斯一起全台走透透，於全台北、

中、南共計七場講座中分享其切身經驗，更有別以往，於台北場創新以線上同步直播的方式，突

破場地空間的限制，讓更多粉絲可以參與，透過社群平台 FB 官方粉絲專頁，即時與粉絲們進行一

場跨越空間的經驗交流。 

  

從英國保誠人壽的「子女培育大調查」中發現，有高達 68.6%的受訪者認為相較於其他各類支出，

子女教育基金的準備是最不容削減的，有近五成(47.7%)受訪者表示會優先考慮安排孩子「出國遊

學或留學」並且會資助相關費用；關於這方面，艾力克斯也在講座中分享他準備子女教育基金的

觀念與做法。艾力克斯計畫在孩子高中時就送他們出國念書，他很清楚在國外念書的花費負擔很

大，因此他非常重視相關的財務規劃與準備，從孩子一出生就開始規劃與執行，他說，過去投資

理財都以短期為考量，有了小孩之後，開始規劃長期的理財目標，理財工具的選擇，也轉向相對

較為穩定的商品，如保險。由於他有兩個小孩，教育費用更是雙倍計算，他笑著說：只有趁年輕

拼命賺錢了！ 

  

談到教養的問題，艾力克斯強調，培養孩子「獨立」與「解決問題的能力」是教養中最重要的課

題，這與英國保誠人壽的調查結果不謀而合，調查中顯示針對現代科技變化快速，父母親認為子

女需要具備的能力，以「解決問題能力」及「溝通與表達能力」較為重要，分別佔 52.8%及 50.9%。

他說，真實的社會就是充滿了競爭，出了社會沒有人會牽著你的手，慢慢教你，所以讓孩子學會

獨立和解決問題的方法，是很重要的。觀察美國與台灣教育上最大的差異，他發現美國小孩比較

勇於發表自己的看法，爭取自己的權益，就會有許多被看見的機會，這就是競爭力的基本差異，



     

 

因此，他也相當鼓勵孩子勇於表達並爭取權益。另外，以旅行來說，他會刻意安排以教育為目的

的旅行，透過年度家族旅遊帶孩子認識課本上的國家，了解當地的歷史、人文…藉以拓展孩子得視

野與國際觀，讓每一趟旅程都更有意義。 

  

英國保誠人壽的調查結果顯示，在不考慮送子女出國的受訪者中，有將近四分之一(22.9%)的父母

因為經濟能力的不足而放棄送子女出國的念頭，然而，孩子的將來不能等！英國保誠人壽表示，

若想送孩子出國念書，在財務的準備上，的確是為人父母一項最實際且最需要學習的課題，而且，

越早準備越好。英國保誠人壽建議可以在孩子還小的時候選擇分紅保單做為子女教育基金的準備，

透過其「分擔風險、紅利共享」的特色，為孩子的將來提前做好準備。近期推出的「翱翔國際教

育專案」，包括子女教育講座、英語獎學金申請、海外留遊學尊榮優惠、美滿 315 外幣保險商品，

完整提供符合客戶在子女教育規劃及準備上的商品與服務。 

  

備註： 

1. 英國保誠人壽「2019 子女培育大調查」，調查時間 2019/04/01~2019/04/15，網路調查，

有效樣本數 1,545 份。 

 


